CONFIRM _

CONFIRM business consulting schafft Vorsprung

ENTERPRISE | PERFORMANC

Norbert Kainc

Treiber: Der Haupttreiber von CPM
ist die Erkenntnis, dass BI allei-
ne als Ansatz zu wenig ist. Selbst
in Grollkonzernen sind Data Ware-
house- und BI-Lésungen selten En-
terprise-Wide-Solutions. Die Unter-
nehmensplanung muss zwingend
in eine gesamte CPM-Losung inte-
griert werden. Ebenso Prozesskenn-
zahlen.

KMU: GrolBites Hindernis ist die
Angst der Unternehmen vor zu ho-
hen Kosten, die oft damit einher-
gehen, dass Hersteller primiir Soft-
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ware-Lizenzen verkaufen wollen,
der Fokus aber auf der Beratung liegen muss.

Starken: Unsere Stiirken liegen darin, dass wir integrativ alle Themen —
etwa der Integration der Unternechmensplanung und der Prozesskenn-
zahlen — abdecken und dem Kunden von der Anforderungsermittlung
bis zum Rollout alles aus einer Hand bieten kénnen — gepaart mit der
Neutralitiit gegeniiber Herstellern.
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